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SIERA Impact Fund - neue Assetklasse im Bereich Nachhaltigkeit

Ob ++ Neubau, Modernisierung oder Abriss eines grofieren Gebaudes ++ die Planung, der Betrieb oder die
Erweiterung eine Miilldeponie ++ der Gewasserschutz oder die Vorsorge vor Hochwasser, aber auch ++ vor
Trockenheit und Hitze bspw. bei der Stadtplanung oder ++ die Modernisierung von Industrieanlagen, prak-
tisch kein Projekt kann heute noch ohne die Einbindung eines Umweltingeni-
eurs durchgefiihrt werden. Das Feld umfasst viel mehr als ++ die Errichtung | (M9, s IERA
von Solar- oder Windparks, an die man vielleicht zunachst beim Thema Um- = @ ZALLIANCE
weltingenieurswesen denkt. Dabei heizen auch hier die zunehmende Regulato-
rik in allen Bereichen und die Hunderte von Milliarden Euros, die bspw. die EU im Rahmen ihres Green
Deals oder Deutschland mit dem Sondervermégen Infrastruktur in den néachsten Jahren in den Umwelt-
und Klimaschutz investieren will, die Nachfrage nach der Beratung und Begleitung durch Umweltingenieu-
re weiter an. Was liegt also naher, als in solch einen Wachstumsmarkt zu investieren, doch nur wie?

Erstmals eine Beteiligungsmdglichkeit fiir Privatanleger bietet hier der neue SIERA Impact Fund.
Der von der Luxemburger Aufsichtsbehorde Commission de Surveillance du Secteur Financier
(CSSF) brandaktuell genehmigte und kurz vor der Zulassung auch fiir den Vertrieb in Deutschland
stehende European Long-Term Investment Fund (ELTIF) stellt als Privat-Debt Fund gezielt Kapital
fiir Portfoliounternehmen bereit, die sich auf das Umweltingenieurswesen spezialisiert haben. ”Um-
weltingenieure werden wie Steuerberater, Rechtsanwiilte oder Ingenieure nach festen Auftrigen mit Honoraren
vergiitet, die sie aufgrund ihrer Planungsleistungen erhalten. Ihre Einnahmen sind somit gut planbar und
risikoarm. Wie unsere Erfahrungen mit dem Ausbau der M & P Group zeigen, konnen wir in den iibernom-
menen mittelstandischen Umuweltingenieursgesellschaften hiufig Skaleneffekte heben und durch die wesent-
lich breitere Vernetzung die Einnahmen und die Gewinne steigern”, berichtet Florian von Tucher, Vor-
standsvorsitzender M & P Group und Geschéftsfiihrer der Fonds-Komplementérin SIERA Impact
Partners S.a.r.l. Von Tucher ist selbst Bauingenieur mit Schwerpunkt Umwelt und u. a. Shareholder
sowie seit 2020 Vorstandsvorsitzender der M & P Group. Die vor tiber 40 Jahren gegriindete Ingenieurs-
gesellschaft mit dem Schwerpunkt Nachhaltigkeit ist mit mittlerweile tiber 700 Mitarbeitern an 31
Standorten in Deutschland aktiv und betreut derzeit ca. 3.500 grofie und kleine Projekte pro Jahr.
Seit von Tucher vor fiinf Jahren hier die Geschéftsleitung iibernommen hat, sind die Umsétze der
M & P Group stark gewachsen und die Zahl der Mitarbeiter hat sich verdoppelt.

Aufbauend auf diese Erfahrung ist es Ziel des SIERA-Ansatzes, mit dem Kapital aus dem ELTIF ein Um-
weltingenieursportfolio aufzubauen, bestehend aus Ingenieuren, Technologien und Umweltprojekten.
Insbesondere sollen kleinere spezialisierte und erfolgreiche Unternehmen aus dem Bereich Umweltinge-
nieurswesen mit positiven Cashflows und bspw. einer Nachfolgeproblematik oder begrenzten Wachs-
tumsmoglichkeiten erworben werden. Dabei sollen einerseits der Name und Identitdat des Unternehmens
sowie die jeweiligen Mitarbeiterteams erhalten bleiben und so deren erfolgreiche Tatigkeit fortgefiihrt
werden. Andererseits sollen durch die Integration in den grofseren Verbund Skaleneffekte bspw. durch
die Optimierung von internen Abldufen und eine intensivere Vernetzung mit anderen Unternehmen aus
dem Verbund gehoben werden. So wird deren Wert gesteigert und die Gewinnmarge weiter erhoht. Mit
dieser Buy and build-Strategie und durch die Integration in den Gesamtverbund soll mit STERA ein euro-
péaischer Markfiihrer in diesem Bereich entstehen.

"Mit der SIERA Alliance wollen wir die Idee und den mit der M & P Group sehr erfolgreich vorangetriebenen
Ausbau in Deutschland auch auf den europdischen Wirtschaftsraum ausweiten. Ziel ist ein Wachstum auf ca.
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5.000 Mitarbeiter in den strategisch wichtigsten EU-Lindern wie Deutschland, Spanien, Italien, Oster-
reich und Osteuropa. Durch den Kauf und die Integration von kleineren Unternehmen entsteht ein europa-
weit vernetzter Champion im Bereich Umweltingenieurswesen”, erlautert von Tucher, der auch Vorsit-
zender der Europdischen Technologiekammer (EUTECH) ist. Diese eingetragene gemeinniitzige
Organisation fungiert als gemeinsame Plattform von Unternehmen und Einzelpersonen mit dem
Ziel, europdische Unternehmen dabei zu unterstiitzen, die digitale Transformation und nachhaltige
Technologielosungen zum Wohle der Menschheit zu nutzen und verbreitert aber auch so das euro-
paische Netzwerk der SIERA-Alliance.

Der von der Luxemburger Aufsichtsbehorde CSSF registrierte SIERA Impact-Fund wird vom Luxemburger
AIF-Manager Royalton Partners S.A. verwaltet. Als Verwahrstelle fungiert die Luxemburger Dependance
des Instituts der Genossenschaftsbanken DZ Privatbank S.A. Der neue ELTIF ist unter einem Umbrella-
Fonds mit der Moglichkeit von mehreren Teilfonds und unterschiedlichen Anteilsklassen konzipiert. So
startet nun der Teilfonds SIERA Impact Growth Fund in den Vertrieb, der neben der Beteiligung der
Komplementarin (Klasse A) und der Griindungskommanditistin (Klasse B) auch Beteiligungen fiir Klein-
anleger (Klasse C; siehe Eckdatenkasten) und Professionelle Anleger (Klasse D, Mindestbeteiligung ab
1 Mio. €) anbietet. Der Teilfonds wurde u. a. aufgrund seiner breiten geplanten Diversifikation in die vor-
teilhafte Risikoklasse 3 als konservativ eingestuft. Der SIERA Impact Growth Fund erfiillt auch die An-
lagevorschriften des Versiche-
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rungsaufsichtsgesetzes (VAG) SIERA Impact Growth Fund (ELTIF)
und ist somit auch fiir institutio- = Fondsgesellschaft: SIERA Impact Fund
nelle Investoren wie Versiche- (6 rue Dicks, 1417 Luxemburg, GroBherzogtum Luxemburg)
rungen, Stiftungen oder Pensions- = Investmentberater: SIERA Advisors S.a.r.l.
kassen geeionet (gleiche Anschrift)
kassen geelgnet.
Vertriebsgesellschaft: SIERA Vertriebsmanagement GmbH
Die Anleger, die sich in der (Spardorfer Str. 19, 91054 Erlangen)
Klasse C ab 10.000 € zzgl. = AIFm: Royalton Partners
Agio beteiligen konnen (22-24 Boulevard Royal, 2449 Luxemburg, GroBherzogtum Lux.)
Sollen von dem Prlvat_ Verwabhrstelle: DZ PRIVATBANK S.A.

(4 rue Thomas Edison, 1445 Strassen, GroBherzogtum Luxemb.)

Debt-Fonds als Darlehens-

. o . Zielvolumen Teilfonds: 150 Mio. € zzgl. Agio
geber eine prognostizierte
Rendite von 7.5 % p. a. so- Mindestzeichnung: Klasse C: 10.000 € zzgl. bis zu 5 % Agio
wie einen weiteren‘erfolgs- Ausschiittung: 7,5 % p. a. + Erfolgsbeteiligung (max. 11,25 % p. a.)
abhéingigen Renditekicker = Mindest-Haltedauer: 8 Jahre
von 3,75 % p. a. erhalten. .
* Homepage: www.siera-fund.com

Die typischerweise lange

Laufzeit des ELTIF ist auf 30 Jahre angesetzt, jedoch konnen die Investoren in den Klassen C und D
nach einer Sperrfrist von 7 Jahren mit 12 Monaten Kiindigungsfrist und somit bereits nach acht Jahren
wieder aussteigen. Dabei ist er ganz besonders fiir ESG orientierte Anleger interessant, denn als Ar-
tikel 9-Fonds gemafS der EU-Offenlegungsverordnung weist er die hochst mogliche Nachhaltig-
keitskategorie aus. Es handelt sich also um ein sog. dunkelgriines Investment. “"Mit dem SIERA-ELTIF
stoflen wir in dem bei vielen Kunden positiv besetzten Wachstumsmarkt ‘Nachhaltigkeit’ in eine neue Dimen-
sion vor. Das Angebot erschafft dort eine neue Assetklasse mit stabilen Cash-flows und attraktiven Rendite-
aussichten. Da der Initiator zudem im Regelfall in jedes Objekt mit mindestens 5 % des Kaufpreises einsteigt,
besteht eine hohe Interessenidentitit mit den Anlegern an starken Ertrigen bei einem einmaligen Sicherheits-
konzept”, erlautert Peter Monius, GF der SIERA Vertriebsmanagement GmbH.

'k-mi'-Fazit: Im Wachstumsmarkt Umweltingenieurswesen sollen Cash flow-positive mittelstindische
Unternehmen insbesondere mit Nachfolgeproblematiken nach griindlicher Due Diligence zu einem giins-
tigen Kaufpreis erworben werden. Nach aufsen werden die bewadhrten Teams fortgefiihrt und gleichzeitig
werden im Innern durch Prozessoptimierung, technologische Erneuerung und Digitalisierung Skalen-
effekte gehoben und die Kosten gesenkt. Die Idee von Florian von Tucher mit dieser Strategie einen euro-
paischen Champion aufzubauen ist wie geschaffen fiir die aktuelle Situation. Die hohe Diversifikation der
Investitionen fiihrt zudem zu der guten Einstufung in die Risikoklasse 3, so dass das Angebot im Rahmen
einer breiteren Streuung zur Beimischung gut geeignet ist.
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